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Distribuidoras buscam
o mercado fotovoltaico

Concessionarias veem potencial no segmento de geracao distribuida

/ ENERGIA
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O ditado “se vocé nao pode
vencé-los, junte-se a eles” cai
como uma luva no caso da re-
lacao que as concessiondrias de
energia comecam a ter com a ge-
racdo distribuida (producao de
eletricidade para satisfazer o con-
sumo proprio de uma residéncia
ou ponto comercial, normalmente
feita através de painéis fotovoltai-
cos). Algumas distribuidoras que
viam nessa atividade uma per-
da de receita, pois deixavam de
comercializar energia para essas
unidades consumidoras, passa-

ram a vender os equipamentos de
geracao de eletricidade através do
sol, mudando a perspectivas para
esse setor.

Entre os exemplos das con-
cessiondrias que enveredaram
por esse caminho estao as do gru-
po Neoenergia: Celpe (PE), Coel-
ba (BA) e Elektro (SP/MS). Essas
companbhias estao oferecendo aos
clientes interessados em gerar
parte da propria energia desconto
para a compra de painéis solares.

Viabilizada por meio do Pro-
grama de Eficiéncia Energética
(PEE), regulado pela Agéncia Na-
cional de Energia Elétrica (Aneel),
a iniciativa concede abatimento
de 50% para aquisicao de siste-
mas fotovoltaicos, devendo aten-

der a mais de 2,6 mil clientes resi-
denciais dos trés estados até 2020.
0 advogado da Souza Berger Ad-
vogados e especialista na area de
energia, Frederico Boschin, co-
menta que se trata de um fendme-
no mundial o interesse das distri-
buidoras nesse mercado.

Boschin frisa que, na medi-
da em que a concessionaria faz
a troca da venda da energia pela
comercializacdo de um sistema
fotovoltaico, a empresa substitui
a margem que coloca em cima
da eletricidade que revende ao
consumidor final por um produto
que € o equipamento de geracao
solar. “O que a distribuidora faz é
manter a receita dela, avancando
sobre uma receita que seria das
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geradoras, o que até 0 momento €
um valor pequeno, mas no futuro
havera uma tomada de espaco di-
minuindo a participacao dos ins-
taladores de geracao distribuida”,
afirma o especialista.

0 advogado salienta que as
concessionarias estdo mudando
0 modelo de negécios, da pura e
simples distribuicao de energia,
para atuar também como forne-
cedoras de solucoes. O diretor das
unidades ESCO e Solar da gesto-

Empresas distribuidoras possuem diferenciais competitivos

As concessionarias ao entra-
rem no mercado de geracao distri-
buida contam com algumas van-
tagens. O diretor das unidades
ESCO e Solar da gestora de energia
Comerc, Marcel Haratz, cita, por
exemplo, os canais de comunica-
cao dessas empresas, cOmo a pro-
pria conta de luz que pode conter
propagandas quanto a venda de
sistemas fotovoltaicos. O advogado

da Souza Berger Advogados Frede-
rico Boschin acrescenta o conheci-
mento que as companhias tém dos
perfis dos seus consumidores, sa-
bendo sobre volumes e formas de
consumo desses clientes. Boschin
calcula que havera uma dominan-
cia muito forte das distribuidoras
por contarem com mais capital e
poderem comprar equipamentos
em escalas maiores. O diretor da

0 LIDE RIO GRANDE DO SUL TEM A
SATISFAGAO DE CONVIDA-LO PARA
0 EVENTO SOBRE O TEMA “CRESCE
RS - DESTRAVANDO 0S PROJETOS
DE DESENVOLVIMENTO PARA O
ESTADO”, COM PALESTRAS DE:

Siclo Consultoria em Energia Paulo
Milano projeta que muitos consu-
midores vao se sentir mais seguros
em adotar os sistemas fotovoltaicos
com as concessionarias que ja pos-
suem uma relacao.

O consultor antecipa que os
pequenos instaladores terdao que
achar nichos de mercado e se di-
ferenciar pela qualidade do servi-
co para conquistar clientes. Milano
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acredita que os custos dos sistemas
fotovoltaicos possam cair devido a
entrada das concessionarias, ja que
essas empresas deverao adquirir
0s equipamentos em maior quan-
tidade e, consequentemente, por
melhores precos. Ja o diretor das
unidades ESCO e Solar da Comerc,
Marcel Haratz, vislumbra a reducao
dos custos, porém, mais do que pela
entrada das concessiondrias, ele

O que antes era perda de receita, hoje é fonte de lucro para as empresas
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ra de energia Comerc, Marcel Ha-
ratz, reforca que esse movimento
das distribuidoras tende a crescer.
“Quando as distribuidoras come-
cam a entrar no mercado de gera-
cao distribuida é porque estdao se
conscientizando que é uma ten-
déncia no mundo inteiro, inevita-
vel”, aponta. O executivo acredita
que ha mercado para todos que
atuam nessa area, tanto as gran-
des concessiondrias como 0s pe-
quenos instaladores.

considera que a diminuicéo aconte-
cera devido aos avancos tecnologi-
cos. Procurada pela reportagem, a
RGE informou que, neste momento,
nao ha nenhum projeto nesse senti-
do para o Estado. Ja a CEEED con-
sidera que ainda ndo seja a hora de
entrar nesse mercado, pois a em-
presa esta focada no atendimento
de qualidade aos seus clientes e no
seu processo de desestatizacdo.

Evento do Energiplast discute
futuro da reciclagem no Pais

/ PLASTICOS

A 102 edicao do Energiplast -
Forum Brasileiro de Reciclagem
Energética com Enfase em Plas-
ticos, promovida pelo Sindicato
das Industrias de Material Plasti-
co no Estado do Rio Grande do Sul
(Sinplast-RS), acontecera na Fiergs,
em Porto Alegre, no dia 25 de se-
tembro. O coordenador do evento,
Luiz Henrique Hartmann, frisa que
0 encontro 0coITe em um momen-
to que a questao da economia cir-
cular, com o descarte correto e rea-
proveitamento dos materiais, é algo
que esta sendo intensamente deba-
tido em todo o planeta.

Apesar de ser um assunto mui-
to discutido atualmente, o dirigente
ressalta que o crescimento da reci-
clagem esta ocorrendo mais no ex-
terior, como na Europa, do que no
Brasil. De acordo com dados da As-
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Hartmann lembra que férum
ocorre em momento propicio

sociacdo Brasileira da Industria do
Plastico (Abiplast), em 2016, o indice
de reciclagem no Pais foi de 25,8%,
com a industria produzindo 550 mil
toneladas de plastico reciclado pos-
-consumo. A programacao comple-
ta do férum pode ser conferida no
site www.sinplast.org.br.




